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引言

顺应产业发展需求
打造中国唯一解决方案应用展

突破中国市场只有安防设备展的平台局限
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【目录】
缘起：安防迈入解决方案时代

• 产业面、市场面的观察

何谓解决方案？
• 有哪些供给者、类型

解决方案平台的角色& 功能

广州展的蜕变:
isecutech广州展2014 = 解决方案平台

 2014规划:论坛、展示、活动

参加广州展的3大理由
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缘起：产业发展新里程，走向行业，迈入解决方案时代
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应用面 －用户业务管理角度

单一产品和系统解决不了用户的所有需求，

行业细分与业务管理需求愈来愈精细化！

交通
抓拍违章罚款，车牌人脸路径识别，户外高清应用，交通动态与
调控等
公安
需求有电警卡口数据分析，录像取证、线索追查、网上督等，警
种需求不同
校园
视讯多媒体结合、巡考监控结合、语音对讲/广播结合、教学管理
/录播系统/安防系统整合，公安专网接入等
医疗
定制化录播、手术示教、排队分流、视频监控与视频会议整合等
店铺
视频巡店、数据分析报表、图片查询等

需要考虑网络环境、

前中后端配套、相

关业务系统的整合。
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市场面 －从市场竞争角度

• 从单项招标到整体招标，

单项产品的竞争力下降

• 以平台为核心的解决方案

在行业项目中占主导

• 行业深化、差异化的解决

方案为竞争增值

应用市场的竞争规则：

解决方案竞争解决方案竞争

产品竞争产品竞争



isecutechFair Guangzhou 2014

缘起：产业发展新里程，走向行业，迈入解决方案时代

6

产业面 －产品技术演变角度

• 系统
• 多技术融合
• 多系统整合
• 大系统发展
• 行业定制化系统

• 产品
• 单一技术
• 系统孤立
• 小型系统
• 通用系统

从 走向

从“产品”为主到“系统整合”为王演变!
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产业面－从供货商角度

海康威视顾友良：由单纯的安全防范向“安全+管理”转变，

安防与业务管理融合。以智能可视化管理（iVM）为基础的

整体解决方案成为安防的核心价值。

安居宝张波：一个厂商如果能够提供完整的配置方案，

对工程商而言更简单一些…….为用户提供端到端的方案，

这样才会更有生命力。

亚安叶晨：需要整套视频方案…..，前端、后端整

合，做平台进行整合…..，才能解决实际问题。

安防业者意识到只有行业解决方案才能满足市场需求！
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缘起：产业发展新里程，走向行业，迈入解决方案时代

产品导向 行业导向
过去

现在

解决方案成为安防市场的致胜关键！

在解决方案时代:

1. 面对行业用户的需求将是供货商重点课题!

2. 解决方案追求: 整合、管理、效率
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「解决方案」要解决什么?

提供合适的
软硬件综合
解决方案

解决行业用户真正的需求!

理解
需求

•

规划
设计

•

系统
应用

•

以行业客户需求为导向

提出解决思路和方案
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安防解决方案的4大关键角色

• 整套设备

• 单品设备

• 自身没有产品，但
拥有解决方案的思
路和想法

• 能够将不同的产品
整合成一套系统

• 设计院

• 研究所

设计规划
单位

系统
集成商

软件平台

供应商

系统设备
供应商自身拥有产品
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安防解决方案的组成

单品

系统

解决
方案

软件平台

业务管理
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安防解决方案的类型：以用户为中心的产品解决方案、
系统解决方案和业务运营解决方案

行业应用关键产品&关键技术的解决方案

安防系统中的软、硬件整合技术的解决方案

可视化管理需求下各安保子系统的整合解决方案

各行业业务应用与安防整合的大安防解决方案
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为了要得到有价值解决方案资讯，

用户需要一个平台，让他们能够了解最新方案、技术、案例

一站式安防项目
与方案对接的平台

An One-stop Platform of Security Solutions for Verticals！
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华•丽•蜕•变

产品展解决方案应用展

渠道网络集成&工程商+行业客户

地方展国际展
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为中国建构唯一安防解决方案应用展会，

从广州出发，扩及全国，跃升世界!

让我们迎接一个全新的广州安防展!
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活动

展示
论坛

如何规划一个解决方案的平台?

教育 交流 连接

3个目的:

将以3个面向，

呈现解决方案

平台，来达成——

不能只有展示…不能只有展示…
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解决方案平台

需要会议交流研讨、案例观摩佐证、实体系统展示和体验

达成直接有效的供求双方的沟通、培训、交流和联系!

解决方案如何有效传递给行业使用者、采购者?
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论坛

• 解决新知需求:
-方案解析
-案例观摩

展示

• 生动的展示、真实的
体验，可一次看足知
名品牌方案!

活动

• 借由各项活动规划，
提供行业应用困难
解答。如: 评选评测、
观摩、联谊互动等

让用户得以”直接、便捷、高效”的得到需求讯息!

一站式安防项目与方案对接的平台
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论坛
目的：

1.沟通教育解决实际应用问题

2.提供最新解决方案与应用案例

议题一：智慧城市&重点应用行业标准规范技术要求解读，
率先把握动向！

议题二：智慧城市&7大行业全球最新解决方案与经典案例分享

议题三：大集成下的大数据的管理、分析、挖掘新趋势和成功应用

智慧城市&智慧行业应用高峰论坛

议题四：最新核心技术/元器件应用论坛
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展示
目的：

1. 提供定制化行业解决方案

2. 与各供应商、集成商、软件商交流互动

7大行业专区（主题馆）+综合解决方案区7大行业专区（主题馆）+综合解决方案区

• 平安
城市

• 交通

• 金融

• 司法
监狱

• 教育

• 医疗

• 智能家
居/小区

• 综合方案
区（能源、
文博场馆、
高科技园
区等

聚集最新优秀解决方案与千亿项目需求的对接平台!
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与一般展示不同，

解决方案展示的

重点：

• 客户体验

• 互动交流

• 教育引导

A Solution Platform A Product Show
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活动

目的：

提供采购者简洁有效的产品选型、

方案选型、品牌选择采购参考

DEMO专区：行业应用关键产品主要性能PK/DEMO
A.IP网络百万像素枪式摄像机单项产品效能展示

B.夜视IP摄像机单项产品效能展示

C.NVR 网络录像储存系统效能展示

TOP 10 PRODUCT STAR
10大安防明星产品评选与颁奖活动

TOP 10 Smart Case
10大智慧安防案例评选及颁奖活动

Top 10 Smart Security Solution Brand
智慧安防解决方案十大品牌展示/推荐
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1. 管理需求：

• 广州展是垂直行业安全防范管理工作的年度交流盛会

• 用户单位安全管理负责人必定赴会并获取主管单位的培训认证

2. 项目采购与合作的必要性：
• 了解最新行业解决方案及产品应用技术趋势

• 观摩学习全球最新案例应用经验

• 考察供应商寻求项目合作

3. 国际买家：华南地区是全球安防重要集散地，提供OEM、ODM合作

• 这些对象为何要来广州展？

参观者规划

泛珠三角

甲方买家

泛珠三角地区
工程商、集成商

全国各行业用户

工程商、集成商
国际买家
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2014年
参观者：

地区买家→全国买家→国际买家
包括：各行业用户和集成商/工程商

传统安防渠道→

22,214笔
华南集成
工程商
用户

75,193笔
全国集成
工程商
用户

120,510笔
全球买家

参观者的量变与质变

IT系统集成商
智能建筑系统集成商
通信系统集成商等
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电子报/EDM/网络

宣传规划

缜密全方位国内外宣传计划
平面媒体+网路媒体+展览+行业活动
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9大计划吸引买家
参观广州展

国际

媒体 协会合作
组买主团

APP

推广

社群
营销

EDM直效
营销

行业活动
推广

国内媒体
合作推广

子展
推广

买主

定向邀约

全方位全媒体推广计划
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为什么广州是最适合办解决方案展的城市 ？

中国最大
项目市场

中国智慧
城市典范

全球安防
制造重镇

•标准制定高于全国应用要求规范

•大系统、新技术、新产品应用和实践先锋

•对全国行业应用具备参考、示范价值

广州市政目标：

凝聚全球行业应用智慧，建设中国智慧城市典范
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中国智慧
城市典范

中国最大
项目市场

全球安防
制造重镇

•广东2013年重点项目总投资31,781亿；

•广东治安三年规划至2016年80亿慧眼工程；

•广东空缺10万套近10亿校园安防设备；

•广东“十二五” 交通运输重点建设总投资约

19,838亿

为什么广州是最适合办解决方案展的城市 ？
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中国最大
项目市场

中国智慧
城市典范

全球安防
制造重镇

• 珠三角地区目前拥有超过一万多家安防企业

•珠三角智能城市安防产品与工程年总产值近千亿元人民币

• 内销和外销的重要集散地和门户

• 对外贸易历史最悠久、配套服务最完善

• 广交会是全国最大贸易盛会

为什么广州是最适合办解决方案展的城市 ？
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黄金3角后盾，打造华丽蜕变的平台!
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• 广东省公共安全技术防范协会

• 广东智慧安防研究院（筹）

• 广东智慧安防专家库
• a&s《安全&自动化》杂志
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• 首倡智慧安防，以推动安防智慧化的专业角度，致力为智慧城市建设打

下坚实的感知和管理应用基础

• 致力于高端的安防研究院和院士专家工作站建设

• 开放的办展眼光和全球化的发展视野

• 拥有本地及泛珠三角地区广泛的行业甲方资源，深刻了解中国安防市场

广东省公共安全技术防范协会

产品商 软件平台商 系统集成商

网络基础运营
商

各级资质工程
商

设计院所、检
测机构

行业服务供应
商 会员类型广泛，前景广阔
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广东智慧安防研究院

共性技术

政府参谋/顶层设计

协议标准

重要项目监理 产学研用转化

广东省安防协会会员企业

广东智慧安防研究院
Guangdong Smart Security Institute

广东省科技工作者
服务中心

各高等院校、科研院所
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参加 3大理由:

1. 全国唯一的解决方案展

2. 全国唯一直接面对用户的平台

• 了解各行业业主需求

• 清楚的论坛/主题馆/活动规划，对参观者

最有效益!

3. 全国唯一展会主办单位为参展商提供

强大市场对接资源&行销服务的展会

面对用户

面对市场

面对国际

isecutechFair
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参展费用

展位费用

展位型态 单价/booths

标准展位 8,000

空地展位 7,500

论坛费用

论坛项目 价格/场

论坛 6.8万/场

关键产品PK Demo 协商待定

展会联系
许人元 18620019856  ry.xu@psworld.cn
王一妃 18613114388  yf.wang@psworld.cn
传真：020-87322455
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isecutech 广州展
中国唯一解决方案博览会

唯一以用户为导向的项目对接平台
您不容错过的安防新商机 !


